' A 8 & | ,Szkolenie: ciekawe, niesztampowe, pomocne, dobra tematyka,
Trener: profesjonalny, interesujgcy, kompetentny, zabawny”

JNAJWYZEJ OCENIANE NOWE SZKOLENIE
WITALNYCH 2017"

W ROLI GEOWNEJ: NEGOCJATOR

czyll jak negocjowac swiadomie, chetnie | skutecznie

TRENER: DAWID MARECKI
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W ROLI GEOWNEJ:
NEGOCJATOR

SEMINARIUM | WARSZTATY

PROGRAM ZAPROJEKTOWANY NA NEGOCJACYJNY OBSZAR
SPRZEDAZY, ZE SZCZEGOLNYM UWZGLEDNIENIEM JEGO
PSYCHOLOGICZNEGO ASPEKTU, UCZESTNIKOW NEGOCJACJI
ORAZ TECHNIK BUDOWANIA SPOJNEGO WIZERUNKU
W ROLI NEGOCJATORA. POLACZENIE WIEDZY | UMIEJETNO-
SCl JAKIE WYNIESLISM Z DZIEDZIN NEGOCJACJI, MEDIA-
CJl, SPRZEDAZY ORAZ PSYCHOLOGII BEHAWIORALNEJ,
POZWOLILO NAM PRZYGOTOWAC PROGRAM, KTORY STANOWI
UNIKALNA WARTOSC NA POLSKIM RYNKU SZKOLEN.
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ZAGADNIENIA

NAJWAZNIEJSZE PUNKTY PROGRAMU, KTORE OMOWIMY PODCZAS SZKOLENIA:

@

PRZYGOTOWANIE SIE DO ROLI NEGOCJATORA

Podczas szkolenia przejdziesz interaktywny test pozwalajgcy okresli¢ Twoje naturalne zasoby co do stylu negocjowania oraz poziomu
elastycznosci. Poznasz niezbedne narzedzia do swiadomego tworzenia roli negocjatora wykorzystujac, az 9 Twoich osobistych, unikal-
nych zasobéw. Dowiesz sie czym naprawde jest asertywnos¢ — stany Ego i jak sie po nich poruszac.

ZASADY NEGOCJACJI HANDLOWYCH | ICH ZASTOSOWANIE W PRAKTYCE
Dowiesz sie jakie sg gtdwne zasady postepowania w negocjacjach, m.in. kiedy i w jaki sposoéb ustepowac w sposob korzystny dla obu
stron; poznasz kontr-techniki drugiej strony, jak i techniki, dzieki ktorym Oponent staje sie Partnerem.

STYLE W NEGOCJACJACH HANDLOWYCH
Poznasz i zrozumiesz rézne style negocjacji oraz w jakich okolicznosciach i ktérych warto uzywaé. W swiadomy sposéb bedziesz potrafit
dobiera¢ odpowiednie style do sytuacji.

PROCES NEGOCJACYJNY | JEGO FAZY
Poznasz pojecia jak: BATNA (Best Alternative To a Negotiated Agreement), ZOPA (Zone of Possible Agreement) — dowiesz sie jak prawi-
dtowo je zrozumie¢ oraz uzywac¢ madrze i skutecznie. Poznasz wigzgce sie z nimi szanse i zagrozenia.

GLOSY WSPIERAJACE | SABOTUJACE
Poruszymy temat czynnikéw wspierajgcych i ostabiajgcych Twojg pozycje w negocjacjach. Dowiesz sie w jaki sposdb budowac silng
pozycje negocjacyjng i jak moze postrzegac Cie twoj partner.

SYTUACJE TRUDNE | PROBLEMOWE
Podczas szkolenia przeé¢wiczysz umiejetnosci zwigzane z zarzgdzaniem konfliktami, nauczysz sie jak doprowadza¢ do zgody w wyjgtko-
wo trudnych kwestiach oraz neutralizowac¢ wptyw czynnikow destabilizujgcych proces negocjacyjny.

ROZPOZNAWANIA INTENCJI PARTNERA W NEGOCJACJACH
Na szkoleniu pokazemy w jaki sposdb odczytywac zachowanie partnera - nauczysz sie o czym naprawde mowi i co chce Ci przekazacé w
negocjacjach.

PAKIET STRATEGII, TAKTYK | CELOW NEGOCJACYJNYCH
Podczas warsztatow otrzymasz nasze autorskie strategie i taktyki negocjacyjne — ktére sg jednymi z kluczowych wartosci szkolenia.
Dzieki tym narzedziom i Twoim zaangazowaniu nauczysz sie skutecznie negocjowac¢ — zawodowo, prywatnie i.. sam ze soba.

KTO SKORZYSTA
ZE SZKOLENIA?

PRZEDSTAWICIELE
HANDLOWI

KADRA ZARZADZAJACA
SPRZEDAZA

WEASCICIELE FIRM

OSOBY NEGOCJUJACE
WARUNKI WSPOtPRACY
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1 DZIEN | ZDOBEDZIESZ WIEDZE

W trakcie pierwszego dnia szkoleniowego zostaniesz wyposazony w niezbedna wiedze dotyczaca
negocjacji — poruszymy takie tematy jak: Swiadomos¢ roli, stany Ego; planowanie, proces i fazy
negocjacji; BATNA; ZOPA; poznasz i zrozumiesz kluczowe techniki i zasady negocjacyjne.

METODY SZKOLENIA

Dyskusja moderowana

Dyskusje umozliwiajg wymiane do$wiadczen, dzielenie sie wiedza i spojrzenie na omawiany problem z réznych perspektyw. Zadaniem
naszych treneréw jest ich moderacja tak, by przebiegaty w optymalny sposoéb.

Gry symulacyjne

Odpowiednio dobrane ¢wiczenia, z pomocg elementow zabawy i rywalizacji - umozliwiajg indywidualne
lub grupowe osigganie celéw. Zajecia angazujg uczestnikow, pozwalajg na silne emocjonalne przezycie.
Doswiadczenia zdobyte tg metoda trwale pozostajg w Swiadomosci uczestnikow.

Interaktywny wykiad

Szkolenie to co$ wiecej niz prezentacja i pokaz slajdow. Nasi trenerzy, aktywnie oddziatujg na grupe i koordynujg przebieg zaje¢ — angazu-
ja uczestnikéw, m.in. pytaniami, ilustracjami i mikro-éwiczeniami.

Burza mozgow
Maksymalnie aktywizujemy uczestnikéw do zgtaszania pomystéw. Pracujgc wspdlnie w grupie, szukamy
i wybieramy najlepsze pomysty, dopasowane do okreslonych potrzeb.

PLAN SZKOLENIA

5h SEMINARIUM
@ 8h WARSZTATOW

2 DZIEN | WYTRENUJESZ UMIEJETNOSCI

Drugi dzien to sesja nastawiona na doskonalenie Twoich umiejetnosci. Podczas zaje¢ przec¢wiczysz

SESJI 0'55h

rozne scenariusze, odbedziesz symulacje i gry negocjacyjne, poznasz praktyczne narzedzia do

planowania procesu negocjacji. Nauczysz sie ustepowac¢, doprowadzac do zgody i negocjowac

czesciej i skuteczniej.

SWIADOMOSC  SWOJEGO
POTENCJALU W NEG -
CJACH TO POCZATEK

Wsrod oséb dobrze wyksztatco-
nych, znajgcych zasady negocja-
cji sukces warunkowany jest w..

W07

od indywidualnych uwarunkowan
jak: otwarta postawa, zdolnosé
obserwacji, dobra ocena
wiasnych kompetencji. Czynniki
takie jak inteligencja, konflikto-
wos¢, znajo- mos¢ technik oraz
narzedzi wptywajg na sam prze-
bieg, czas trwania i styl negocja-
cji, natomiast nie sg kluczowe w
0g6lnym wyniku.

JAK TO ROZUMIEC?

W zaleznosci od stopnia zaawan-
sowania naszych  zdolnosci
negocjacyjnych trening kompe-
tencji powinien dotyczyé odpo-
wiednich obszaréw. Zaczynajac
od niezaawansowanego - techni-
ka prowadzenia rozmwow, argu-
mentacji, autoprezentacji do
zaawansowanego - umiejetnosci
miekkie, budowanie asertywnej
postawy,  trening  pewnosci
swoich kompetencji.

* Dane pochodzg z badania ,Are some negotia-
tors better than others? Individual differences in
bargaining outcomes”. Hillary Anger Elfenbein



7/

7/

WARTOSC

witalni

GEtOWNE KORZYSCI

1. WIEDZA
— w Jakl obszarze ksztatci szkolenie?
Przygotowanie do roli Negocjatora — weZmiesz udziat

w interaktywnym tescie dzieki czemu okreslisz Twoje naturalne
zasoby co do stylu negocjowania oraz poziomu elastycznosci.

Zrozumiesz czym naprawde jest asertywnos¢é — stany Ego i jak
Swiadomie po nich poruszac?

Poznasz i zrozumiesz rézne style negocjacji oraz w jakich
okolicznosciach, i ktérych z nich optaca Ci sie uzywac.

Poznasz i zrozumiesz zasady negocjacji i ich zastosowanie
w praktyce.

Poznasz techniki, ktére beda zblizaty Cie do porozumienia
z Partnerem.

Poznasz kontrtechniki drugiej strony oraz dzieki ktérym Oponent
staje sie Partnerem.

Zrozumiesz prawidtowo BATNA i ZOPA — jak uzy- wac ich madrze
i skutecznie? Szanse i zagrozenia.

Poznasz i zrozumiesz wage oraz zasady ustepstw w negocja-
cjach. Dowiesz sie kiedy i w jaki sposdb ustepowac.

Dowiesz sie jak zbudowac¢ role, aby wspierata spojnosé Twoje-
go wizerunku.

2. WYTRENUJESZ UMIEJE.TNOSCI
— co udoskonalisz na warsztatach?

Nauczysz sie skutecznie negocjowaé — zawodowo, prywatnie
i.. sam ze soba.

Nauczysz sie rozpoznawacé rézne stany Ego i Swiadomie wybie-
ra¢ najbardziej optacalny w danej sytuacji.

Nauczysz sie jak niwelowaé sabotujgce gtosy w Twojej gtowie
i w jaki sposob czerpac z zasobdw gtoséw wspierajacych.

Nauczysz sie rozpoznawaé, o czym tak naprawde moéwi oraz
co chce Ci przekaza¢ Twdj Partner w negocjacjach.

Nauczysz sie stosowac techniki i kontrtechniki negocjacyjne,
Swiadomie dobierajgc style.

Nauczysz sie ustepowac¢ w sposéb korzystny dla obu stron.

Nauczysz sie jak doprowadzaé do zgody w wyjatkowo trudnych
kwestiach.

Nauczysz sie jak swiadomie tworzy¢ role, wykorzystujgc az 9
Twoich osobistych, unikalnych zasobow!

O WITALNYCH

Firm zajmujgcych sie szkolenia-

mi jest duzo na rynku, wybraé ta

wiasciwg jest sztuka.. Nam sie
udato!”.

(..) Dzis z perspektywy czasu
moge ocenic, ze podjeta decyzja
okazata sie stusznym wyborem.
Witalni do tej pory zrealizowali
dla LIGUM cykl szkolen dla Kadry
Zarzadzajgce) Sredniego szcze-
bla oraz dla Przedstawicieli
Handlowych.

Szkolenia zostaty przygotowane
i przeprowadzone zgodnie z naszy-
mi oczekiwaniami (...). Uczestnicy
szkolenia otrzymali profesjonalnie
opracowane materiaty szkoleniowe,
ktore beda dla nich wsparciem w
pozniejszej pracy. Program szkolen
zostat dostosowany do potrzeb (...)
z wykorzystaniem praktycznych
przyktadéw 1 céwiczen dostosowa-
nych do branzy, ktérg reprezentuje
LIGUM. Szkolenia cechowaty sie
wysokim poziomem merytorycz-
nym, aktywizujgca forma zaje¢ oraz
dobrg atmosferg sprzyjajaca rozwo-
jowi zawodowemu uczestnikow.

Juz wkrétce bedziemy realizowac
kolejny cykl szkolen dla menadze-
row wyzszego szczebla, a to najlep-
sza rekomendacja!

Piotr Walkowiak

Prezes Zarzadu

Ligum, 2016

witalni.pl



CO OTRZYMASZ INWESTUJAC W SZKOLENIE?

udziat w szkoleniu z negocjacji oraz typowych technik

wykorzystywanych podczas rozméw handlowych

komplet materiatow szkoleniowych

imienny certyfikat potwiedzajacy udziat w szkoleniu

oraz zakres merytoryczny programu

2 dni szkoleniowe

W okresie po szkoleniu uczestni-
cy moga skorzysta¢ z profesjo-
nalnych materiatéw szkole-
niowych, ktére beda wsparciem
W wyznaczniu planu rozwo-
jowego.

Mozliwo$¢ dofinansowania

WARTOSC INWESTYCJI

udziat w opracowanym i zorganizowanym szkoleniu
przez specjalistow Witalnych, zgodnie ze Standardem
Ustug Szkoleniowych 2.0, wydawanym przez DEKRA

Certification
dwudaniowy positek z deserem oraz napojami

nieograniczony serwis kawowy

DODATKOWE KORZYSC|

(R

Dodatkowg wartoscig dla
uczestnikow, jest mozliwose
konsultacji telefonicznych oraz
mailowych z Trenerem - do 6
miesiecy po szkoleniu.

o

Po szkoleniu uczestnicy mogg bezptatnie dotagczy¢ do Klubu
Absolwentow Witalnych. W jego ramach klubowicze otrzyma-
ja dostep do dodatkowych tresci merytorycznych, specjalne
oferty promocyjne, a takze zaproszenia na organizowane
przez nas wydarzenia. Wiecej informacji o Klubie Absolwen-

ta moga Paristwo znales¢ pod adresem www.witalni.pl/kaw.

Nasze szkolenia objete sg programem dofinansowania w ramach, ktérego mozna uzyskaé nawet 80% zwrotu wartosci inwestycji. Szczegdtowe warunki

moga Paristwo poznaé na naszej stronie lub kontaktujac sie piszac na kontakt@witalni.pl

\

PROMOCJE:

W przypadku przestania zgto-
szenla na szkolenie do:

60 dni przed datg szkolenia
zgtaszajgcy uzyska rabat w
wysokosci 300 PLN netto/os.

dni przed data szkolenia

30
G zgtaszajacy uzyska rabat w
wysokosci 100 PLN netto/os.

8

/ASADY:

“ Podana inwestycja jest warto-
dcig netto + VAT 23%.

e W celu rezerwacji miejsca
prosimy o przestanie wypetnionego
formularza zgtoszeniowego
dotgczonego do oferty lub skorzy-
stanie z zapiséw online, dostepnych
na www.witalni.pl

9 Zapisy na szkolenie odbywaja
sie do 10 dni przed data.

e Podana wartos¢ inwestycji
nie uwzglednia ewentualnego
noclegu - na Panstwa zyczenie,

mozemy dokonac¢ rezerwacji.

witalni.pl



PO/NAJ TRENERA

witalni

DAWID MARECK

www.witalni.pl/dawid-marecki
www.facebook.com/dawid.marecki.94

Trener, Trener narzedziowy, Doradca, Mowca,
Menedzer i praktyk sprzedazy

Interdyscyplinarne wyksztatcenie zdobywat, poczgwszy od politechniki poprzez szkote
aktorska i uczelnie biznesowg. Kompetencje z zakresu sprzedazy, wystapien publicznych
oraz umiejetnosc tgczenia myslenia analitycznego z abstrakcyjnym sprawiajg, ze jego szkolenia i wystgpienia cechuje
wysoka nosnosc, a ich uczestnicy oprocz wiedzy zdobywajg takze praktyczne umiejetnosci poprzez liczne scenki i warsztaty.

Posiada 20-letnie doswiadczenie w wystgpieniach publicznych i sprzedazy, w tym ponad 12—letnie w szkoleniach. Wiele lat
zwigzany ze $wiatem mediow, przekazywat wiedze dotyczaca autoprezentacji i komunikacji niewerbalnej. Specjalizuje sie
w sprzedazy ustug ze szczegolnym uwzglednieniem aspektow negocjacyjnych oraz unikalnej, autorskiej metodzie sprzedazy
tgczacej obszary analizy transakcyjnej, budowania roli oraz technik handlowych. Od 10 lat jest niezaleznym wspotpracowni-
kiem jednej z czotowych agencji nieruchomosci w Polsce. Menedzer, szef dziatu szkolen i trener. Autor i wspotautor szkolen
dla agentow, menadzerow, liderow oraz trenerow.

Przeprowadzit setki szkolen, warsztatow oraz treningdw narzedziowych w terenie, na poziomach profesjonalnym i eksperc-
kim— wielu szkolonych przez niego specjalistow nalezy zaliczy¢ do grona najlepiej zarabiajgcych w Polsce.

Jak prowadze szkolenia?

Moje szkolenia cechuje wysoka nosnos¢ i przyswa-
jalnos¢ prezentowanych tresci. Utrzymanie uwagi
uczestnikow na wysokim poziomie jest jednym
z kluczowych warunkéw sukcesu programu, dlatego
nieustannie angazuje grupe realizujac ¢wiczenia, scenki
i warsztaty. Jako trener skupiam sie na tym, aby oprocz
przekazywania wiedzy, wyksztatci¢ wsrdd uczestnikow
praktyczne umiejetnosci, ktére pozwolg im osiggac
stawiane przez siebie cele.

E ,(...) Jeden z niewielu trenerdéw, ktéry ekspercka wiedze E
. potrafi skutecznie przeku¢ na rozw6j UMIEJETNOSCI
E uczestnikow - rewelacyjne warsztaty, znakomicie E
E prowadzone ¢wiczenial Wspaniata atmosfera i kontakt E
\  zuczestnikami. To wszystko razem owocuje EFEKTEM,
E jakiego oczekuje - dlatego regularnie korzystamy i nie E
E zamierzamy przestac!"

Zbigniew Owsiak
ZOBACZ MOJE o @ 0 Prezes Zarzadu
PROFILE: Wydawnictwo INWESTOR

W TOKU KARIERY
WSPOtPRACOWAL
M.IN. Z MARKAMI:

£AFARG E

@ Grupa Zywiec

—
E

M|

onet
v

INWESTOR

wydewniebws

orange”

Business Centre
Club

witalni.pl



\ w programie szkolenia przewidziane
s sg przerwy - obiadowa oraz kawowa

HARMONOGRAM

0930 - ‘I 700 0930 - ] 700
DZIEN | DZIEN Il

TERMINARZ SZKOLEN OTWARTYCH

Zapisy na szkolenie do 10 dni przed datg szkolenia
W przypadku checi zgtoszenia uczestnictwa w terminie krétszym niz 10 dni - uprzejmie prosimy o kontakt telefoniczny.

Znajdz szkolenie blisko Twojej miejscowosci
Aktualne terminy szkolenia znajdziesz na naszej stronie

SPRAWDZ TERMINARZ

POZNAN

WARSZAWA

ZAPISZ SIE

Skorzystaj z formularza zgtoszenia na witalni.pl. WejdZ na zaktadke Terminarz, wybierz interesujacy Cie termin
i kliknij zapisz sie. Mozesz rowniez wygodnie skorzystac¢ z ptatnosci online

Wypetnij formularz zatgczony do niniejszego programu i przeslij na adres mailowy biuro@witalni.pl

Skontaktuj sie z Nami telefonicznie dzwonigc pod numer 71 757 52 19

E wysokosci 300 PLN netto/

’
0 dni przed

g s
G zgtaszajgcy Uzyska
wyscﬁEQT N nett

.
ZASADY.:~s

Podana inwestycja jest warto-
s

$cia netto + VAT 23%, . i i

£ e W [
&
¥

| A < T
rezerwacji miejsca
¥ e 1v 5 g

- noclegu - na Panstwa

mozemy dokona¢ rezerwacji.

\ 2 e v italni.pl



https://witalni.pl/terminarz/?nazwa=skuteczne-negocjacje

| Wyczys¢ pola

]
2

Prosze wpisac imie

i nazwisko lub nazwe
firmy wraz z numerem
NIP

Jesli posiadaja
Paristwo informacje

o uczestnikach prosimy
0 zaznaczenie pol

(pola niewymagane;
informacje mozna
zgtosic w pozZniejszym
terminie)

Data szkolenia

FORMULARZ ZGtOSZENIA

“ W roli gtownej: Negocjator

Miejsce szkolenia

DANE ZGLASZAJACEGO
Imie _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Nazwisko -------------------------------------------------------------------------------

Nazwa firmy

Ulica

Kod pocztowy |

___________________________________________________________________________________________

Miejscowos¢ !

DANE ZGtASZANYCH 0SOB

Imie

i Nazwisko

Nr telefonu

Prosze zaznaczy¢ pole, jesli jednym z uczestnikow jest osoba zgtaszajgca

Stanowisko !

Imie

i Nazwisko

,.._‘ Nr telefonu

Stanowisko !

. Prosze zaznaczy¢ pole, jesli ktorys z uczestnikow ma specjalne potrzeby

dietetyczne (dieta bezglutenowa, uczulenia na produkty, positek wegetariariski)

...........................................

Imie
i Nazwisko

Nr telefonu

witalni

NA SZKOLENIE MOZNA ROWNIEZ ZAPISAC SIE
KORZYSTAJAC Z FOMULARZA ONLINE
witalni.pl/formularz-zapisu

Stanowisko |

Imie
i Nazwisko

Nr telefonu

Stanowisko |

Prosze zaznaczy¢ pole, jesli uczestnicy korzystajg z udogodnien w poruszaniu



Wyczys$¢ pola

Ustugi szkoleniowe
objete sg 23% VATem

NA WSZYSTKIE
PANSTWA PYTANIA
Z CHECIA ODPOWIEMY

telefonicznie
71757 5219

mailowo
kontakt@witalni.pl

lub przez Livechat na
naszej stronie witalni.pl

WARUNKI FINANSOWE

[los¢ oséb

Znizki:

Voucher
Kod vouchera

30/60 2 i wiecej Voucher

WARUNKI ZAPISU NA SZKOLNIE ORAZ PROMOCJI

Nominalna warto$¢ inwestycji wynosi:  1590,00 PLN netto (+23% VAT) za osobe.

Po otrzymaniu wypetnionego formularza firma WITALNI przesle drogg mailowa
fakture pro forma oraz potwierdzenie rezerwacji miejsc.

Ptatnosci za szkolenie w przypadku zgtoszenia przez formularz pisemny nalezy
dokona¢ do 7 dni roboczych przed datg szkolenia (inne warunki przy skorzystaniu z

promocji) - na konto firmy WITALNI Katarzyna Sergiel:
ING BANK SLASKI nr: 88 1050 1908 1000 0022 6181 9441

Po zaksiegowaniu wptaty firma WITALNI wystawi fakture VAT, ktorg nastepnie
przesle poczta.

Jezeli z przyczyn losowych, uczestnik nie bedzie mogt skorzysta¢ ze szkolenia
i poinformuje o tym fakcie firme WITALNI w terminie minimum 7 dni przed datg
szkolenia, firma Witalni dokona zwrotu 100% wptaconej kwoty.

W przypadku rezygnacji w krétszym terminie niz 7 dni, firma Witani dokona zwrotu
80% wptaconej kwoty. Istnieje réwniez mozliwos$¢ zmiany uczestnika lub przepisanie
zgtoszenia na inny termin.

AKCEPTACJA WARUNKOW OFERTY

witalni

°
Suma inwestycji
ilos§¢ 0sdb x wartosc¢ inwestycji netio)
Wroli /g/’rc?wnej: Nggoqator taczna inwestycja + VAT [ ]
Wartos¢ inwestycji 1590,00 PLN  suma inwestycji - kwoty rabatowe
(brutto)

Promocja 30/60, korzysci dla zdecydowanych

Kazda zgtaszajaca sie osoba' na szkolenie do 60 dni przed datg wybranego szkolenia - uzyska rabat w wysokosci
300 PLN netto/os., a do 30 dni przed datg szkolenia - rabat w wysokosci 100 PLN netto/os.

Promocja trwa nieprzerwanie do odwotania. Dotyczy wytacznie szkoler otwartych z oferty firmy Witalni w formie
2-dniowej. Warunkiem skorzystania z promocji jest przestanie formularza zgtoszenia w okreslonym terminie przed
datg szkolenia (60/30 dni) - drogg elektroniczng na adres biuro@witalni.pl, faksem pod nr 71 757 52 90 lub za
posrednictwem formularza online; oraz dokonanie ptatnosci w terminie 7 dni roboczych od zgtoszenia.
Promocja nie tgczy sie z oferta Voucheréw promocyjnych oraz rabatem 2 i wigcej.

Rabat 2 i wiecej, bo wiecej to korzystniej

10% rabatu mozna uzyskac zgtaszajac min. 2 osoby na wybrane szkolenie. Oferta skierowana jest dla wszystkich
zainteresowanych i dotyczy oferty wszystkich szkoleri otwartych.

Promocja trwa nieprzerwanie do odwotania i naliczana jest od nominalnej kwoty netto zgtoszenia. Rabat 2 i wiecej
nie taczy sie ofertg Voucheréw promocyjnych? oraz promocja 30/60

Regulamin realizacji Voucheréw promocyjnych

Skorzystanie z voucheréw promocyjnych przy zapisie na szkolenie otwarte wytgcza promocje rabatowe (30/60,
2 i wiecej itp.). Szczegdtowy regulamin realizacji poszczegodlnej oferty vouchera zamieszczony jest w otrzymanym
voucherze.

1 dotyczy zaréwno oséb zgtaszajacych sie na szkolenie oraz oséb zgtaszajacych innych uczestnikow
2 uczestnik realizujgcy voucher zaproszeniowy na szkolenie nie jest wliczany do ogdlnej liczby zgtaszanych oséb
na szkolenie

O Akceptuje warunki finansowe, regulamin zgtoszenia oraz regulaminy promocji, z ktérych korzystam.

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych
osobowych przez firme Witalni Katarzyna Sergiel
z siedzibg we Wroctawiu przy ul. A. Ostrowskiego 7
lok. 311 w zakresie prowadzonej przez nig dziatalnosci
gospo- darczej zgodnie z ustawg z dn. 29.08.1997 r. o
Ochronie Danych Osobowych (Dz. U. Nr 133 poz. 883).
Zgodnie z ustawg o ochronie danych osobowych (Dz. U.
z 2002 r. Nr 101, poz. 926 z pdézn. zm.) mam prawo
dostepu do swoich danych, ich poprawiania i zgdania
zaprzestania ich przetwarzania.

Skad wiesz o naszej ofercie?
(niewymagane)

O Wyrazam zgode na otrzymywanie
korespondencji droga elektroniczna
od firmy Witalni Katarzyna Sergiel
z siedzibg we Wroctawiu przy ul.
A. Ostrowskiego 7 lok. 311
z ustawa z dnia 18.07.2002 r. Dz. U. Nr
144 poz. 1204 ,0 swiadczeniu ustug
drogg elektroniczng").
momencie przystuguje mi prawo do
odwotania powyzszej zgody.

Data

(zgodnie

W kazdym

Podpis oraz pieczatka firmowa

Wyslij formularz zgtoszenia
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